Liros Skandinavia AB kdper danska
Columbus Marine A/S och stérker
dérmed stéllningen i Norden.

| nastan 40 ar har Henrik Nielsen framgangsrikt
utvecklat Columbus Marine till den sjalvklara danska
marknadsledaren inom import och forséljning av
battillbehdr av vélkénda kvalitetsmarken, bland
annat fran Liros. Nar han nu séljer sin skapelse till
svenska Liros Skandinavia, och samtidigt gar in som
delagare i kdparen, tas ytterligare kliv framat. Nagra
omedelbara férandringar ar det dock inte tal om.

- Negj, det blir "business as usual” med samma
vinnande upplagg och besattning som tidigare,
sager Henrik Nielsen, som behaller ansvaret for
den danska marknaden.

Columbus Marine och Liros Skandinavia omsatter
idag 60 MSEK vardera, har redan samarbetat lange
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Per Plantoft, Johnny Kallman, Sven Rosenberger (Liras GmbH) och Henrik Nielsen skalar for affaren och for fortsatta framgangar i Norden.

KONTAKTUPPGIFTER:

Per Plantoft, pp@lirosropes.se, +46 70 825 15 48.
Henrik Nielsen, henrik@columbus-marine.dk, +45 2082 8478.
Johnny Kallman, jka@lirosropes.se, +46 70 819 81 OO.
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och medarbetarna kanner bade produkterna och

varandra val. De personliga banden och det gedigna

engagemanget borgar for fortsatt nordisk framgang.
- Vi gillar helt enkelt varandra och jobbar

fantastiskt bra ihop, konstaterar Sverigechefen

Per Plantoft.

For Liros Skandinavias styrelseordférande Johnny
Kallman innebér affaren att &ven han nu gar in som
delégare, sida vid sida med Nielsen, Plantoft och
majoritetségaren Liros GmbH i Tyskland.

- Urstarka varumérken och ett gott team som &r
omtyckt bland aterférsaljarna har gett Columbus
Marine en unik marknadsposition, som nu bidrar till
att stérka Liros stéllning i Norden, s&ger Kallman.

Framst ser han synergier och potential pa
industrisidan.

- Det marina sortimentet rullar pa valdigt fint men
inom exempelvis offshore, fiske, sjéfart, textil och
mabelindustri ska vi bli mer offensiva framaver.



